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*correspond soit au cumul des montants indiqués par les cabinets dans leur questionnaire afférents
a chaque deal comptabilisé, soit lorsque ces montants n‘étaient pas tous indiqués, en complétant
les valeurs estimées a partir de nos bases, soit lorsque |'estimation est impossible en ne prenant
en compte que les valeurs communiquées.

HPML et Lamartine,
toujours solides

Fidal fait jouer son réseau

HPML a en particulier ceuvré pour Ciclad sur deux de ses sorties remar-
quées (Goavec et Seglilog) et sur la reprise d’Editialis. De son cété,
Lamartine a recu plusieurs mandats d’Initiative & Finance (reprise de
Sogelik et de Slat) et de MBO Partenaires (cessions d’Acticall et de
Proengin). On retrouve d’ailleurs parfois les deux leaders sur les mémes
LBO (SMP, Osilog, Société de Maintenance Pétroliére...), tantdt coté inves-
tisseur, tantdt coté entreprise. Loin derritre les deux leaders, Fidal monte en

puissance sur le corporate gréice 4 un_maillage territorial serré

ersehisse ihy ne postiondu palmiaresiOn notera également entrée
sur le tableau d’Ayache Salama. Classé en 2008 sur le mid cap, le cabinet a
fait les frais de la baisse d'activité sur cette tranche et en a profité pour s'illus-
trer davantage sur le small, A son actif, le conseil de Qualium pour la repri-
se de Groupe Marais (BTP) et de Céréa et Azulis sur Martine Spécialité. A

Lefevre, Mayer Brown) tout en signant une année honorable. Parmi ceux qui
auraient mérité de figurer dans ce tableau : Veil, Proskauer ou Redlink. m

METHODOLOGIE : entrent dans ce tableau les cabinets ayant conseillé en 2009
(date de closing) des LBO et opérations de cap-dév sur des cibles de valeur inférieure
375 ME, du c6té des fonds et/ou des entreprises (cibles franqaises). Les sorties ont
également été prises en compte, de méme que certains build-up significatifs,




